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  « C’est peut-être utopique, mais pour le moment je privilégie la vente directe 
pour limiter les intermédiaires et garantir une équité pour chacun de nous : producteurs, 
consommateurs, et moi-même ».
en butinant est disponible sur internet sur www.enbutinant.com. 
 « Mon site est grand, je veux qu’il serve aussi à prolonger cette solidarité en 
accueillant de jeunes créateurs complémentaires (bijoux et accessoires par exemple) et 
investis dans une démarche de partage ».

Sandrine Papillon se déplace également pour des ventes en réunion sur Toulouse (06 18 
20 94 28) et lors de quelques évènements (foires et salons, voir l’actualité sur le blog ou sur 
facebook).

où acheter en butinant…?:

une page d’accueil 
pour avoir un apperçu 
d’’ensemble, une classi-
fication par lignes ou par 
article.

une fiche produit détaillée
des zooms

http://www.enbutinant.com
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des envies, des projets
D’abord en introduisant une ligne enfant… parce que c’est un univers beaucoup moins 
sérieux que celui de la femme …et parce que la demande est récurrente.

Pour que les échanges demeurent sains, il ne faut pas que le volume des commandes soit 
trop gros  - les artisans risqueraient de «mettre tous leurs œufs dans le même panier «, c’est 
d’une part risqué et d’autre part, ils y perdraient leur autonomie ; en butinant souhaite donc 
aussi prolonger l’expérience à d’autres pays.
 «  élargir  à d’autres pays  et d’autres savoirs-faires qui me séduisent tout 
autant »  ;des tissus au Burkina Faso et au Mali qui proposent des tissages artisanaux et des 
teintures fantastiques, des imprimeurs en Mauritanie qui réalisent des motifs très délicats et 
tout à fait adaptés au marché européen.
Mais cette étape prend du temps, pour que les échanges soient équitables, il faut 
comprendre l’autre, ses codes, ses attentes, ce qui implique une période d’immersion.

 « Ce serait une mutualisation de compétences fantastique. Mais, je vous rassure, il ne 
s’agit  pas d’abandonner mes partenaires actuels…seulement d’agrandir le cercle ».

en butinant…vers l’avenir:
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contact:

Sandrine Papillon - étyos design
40 rue Guynemer
31200 Toulouse

tel:06 18 20 94 28
contact@enbutinant.com

www.enbutinant.com
quelques informations sur l’envers du décors: www.enbutinant@canalblog.com


