
QUESTIONNAIRE ETUDE DE MARCHE

      JOJANA     Art déco

Je souhaite actuellement créer mon entreprise spécialisée dans la création et la revente sur internet 
d'objets de décoration ( horloges, lampes, abat jour …) avec pour principal support nos anciens 
disques en vinyle . 
Afin d'y parvenir je vous demande de bien vouloir prendre le temps de répondre à ce questionnaire 
parfaitement anonyme et privé. Grâce auquel je pourrais estimer au mieux les attentes des 
consommateurs afin de mieux les satisfaire.
Je vous remercie par avance.

Vous êtes ?  : 
Une femme 
Un homme

Vous avez ? : 
Moins de 20 ans 
Entre 20 et 30 ans 
Entre 30 et 40 ans 
Entre 40 et 50 ans 
Entre 50 et 60 ans
Plus de 60 ans

Dans quelle région française vivez vous ? :
Centre 
Nord Est 
Sud Ouest 
Sud Est

Quelle est votre catégorie professionnelle ? : 
Cadre supérieur
Employé / ouvrier
Chef d'entreprise
Demandeur emploi
Étudiant / lycéen
Retraité

Quel est votre secteur d'activité ? : 
Agriculteur 
Artisan / commerçant 
Profession libérale

Dans quel type de logement vivez vous ? : 
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Studio
Appartement d'1 ou 2 pièces 
Appartement de plus de 2 pièces 
Maison individuelle 
Loft
Je n'ai pas de logement fixe
Je vis chez mes parents 
Autre : ............................................................................................................................

Quelle est votre fréquence moyenne d'achat d'objets décoratifs pour vous ou vos proches ? : 
1 fois par mois
2 à 3 fois par mois
Tous les 3 mois
Tous les 6 mois
De manière occasionnelle 
Jamais

Généralement vers quel type de boutique vous dirigez vous pour vos achats d'objets 
décoratifs ? :

Antiquaire / brocantes
Grands ou moyens magasins
Artisans créateurs 
Sur internet : Si oui, lesquels ? .....................................................................................
Autres : .........................................................................................................................

Pour quelles raisons ce lieu précis ? :  
Prix
Variété de choix
Proximité
Popularité
Facilité achat / livraison
Autres : .........................................................................................................................

Dans quelle(s) pièce(s) de votre maison sont les objets que vous achetez le plus souvent ? :
Cuisine
Salon
Salle à manger
Salle de bain 
Terrasses / Extérieur
Chambre
Autre : ...........................................................................................................................

Pour vous quelle est la distance maximale à effectuer entre votre point de vente choisi et votre 
domicile ? : 

0 km
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Moins de 15 km
Moins de 30 km
Moins de 50km 
Moins de 100 km
Plus de 100 km

En moyenne, dans quelle fourchette de prix sont vos dépenses pour les objets décoratifs ?:
Moins de 50 €
De 50 à 100 €
De 100 à 200 €
Plus de 300 €

Quelles sont actuellement vos préférences côté décoration ? :
Contemporain / design
Classique / Traditionnel
Moderne
Industriel
Ethnique
Sobre neutre 
Coloré 
Graphique
Décalé
Autres

Nous sommes actuellement à la pointe du modernisme, de même pour les objets de décoration,
alors appréciez-vous tout de même les objets anciens revisités ?: 

Oui sûrement
Oui peut être
Non pas du tout, pour quelles raisons ? ..............................................................................

..................................................................................................................................................

Quel est votre ressenti pour un objet décoration personnalisé ?
Inintéressant 
Inapproprié
A essayer 
Sans opinion
Trop compliqué

Seriez vous susceptible d'acheter des articles de décoration artisanaux sur internet ? :
Oui sûrement
Oui peut être
Non pas du tout

Voici ci dessous des exemples d'objets de décoration artisanaux. Que pensez vous de ces 
objets ? 
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J'adore
J'aime bien
J'aime pas trop
J'aime pas du tout  

PHOTO

Seriez vous susceptible de décorer votre intérieur avec de tels objets ? :
Oui j'en ai déjà chez moi
Oui je pourrai en mettre chez moi
Non pas du tout, pour quelles raisons ? : ......................................................................

Qu'est qui vous séduirait le plus dans le fait d’acquérir ce type d'objets ?
Son aspect naturel
Sa démarche éco-conception, la dimension éco-responsable du projet
L'acquisition d'un objet atypique, insolite
L'acquisition 'un objet unique, personnalisé 
L'achat d'un objet pratique fonctionnel et résistant

Seriez-vous susceptible d'offrir en cadeau ce genre d'objets ?:
Oui sûrement
Oui peut être
Non pas du tout, pour quelles raisons ? .........................................................................

Concernant la démarche de conception d'objets de décoration à partir d'anciens disques 
vinyl, diriez vous que vous êtes :     

Très intéressé
Intéressé
Moyennement intéressé
Pas du tout intéressé 

Avez vous des remarques ou des suggestions ? 
........................................................................................................................................................
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........................................................................................................................................................

........................................................................................................................................................

Si vous êtes intéressé n'hésitez pas à faire figurer votre adresse mail ci dessous, afin que je 
puisse vous tenir informé des produits proposés.
...........................................................................@........................................................................
  

Merci d'avoir pri le temps de répondre à ce questionnaire, en espérant répondre prochainement à 
vos attentes lors d'un éventuel achat dans ma boutique en ligne.
Cordialement,

JOJANA    Art Déco 
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