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‘4, ETUDE DES BESOINS ACTUELS, DES OBJECTIFS ET
PERSPECTIVES DE DEVELOPPEMENT DU FUTUR MARCHE

ETUDE DES BESOINS THEORIQUES ACTUELS

L'analyse des pointes de fréquentation du foirail depuis 1972 a été
faite 3 parcir des statistiques de la Régie Municiaple.

Les résultats sont donnés dans le tableau ci-dessous par catégorie
d'animaux :

Tableau 8 - ANALYSE DES POINTES DE FREQUENTATION DU FOIRAIL DE BOURG
DEPUIS 1972

. CROS BOVINS : Analyse des pointes -> | 000 bétes par foire
ANNREE 1972 1571 1 1974 1975 1976 1977 1978 1975 1980 1981 1982
A |
Moyenne [
des J 130 1 200 ) 220 |1 245 1 2551 120, ) 140, Y 1200 ) 11O |1 13011 160
ointes
PR J ___________________________ s A R s e i i o
Fointe 1 300 | 1.6450| 1 450 | ) 550 | ) 600 [ 1 600 | 1 SIB| ) 429 |1 200 |1 171 |1 274
Maximum |
. VEAUX : Analyse des pointes > 900 béres pax foire
|
ANNEE 1972 1972 1974 | 1975 1976 1677 1978 1979 1980 1981 19882
Moyenne
des 1 005 1 040 t 130 | v 155| 1 050 | 1 020 ) 020 = = - -
pointes
_--T:--_..--_____-, ___-__-__-_....H______-_-_-__.._______| _____________________________ |
Raiiog b 109 v 217 | 1633|1767 1 300 | 1 288 | 1 045 | 785 | 644 | 257 | 129
Maximum |
. OVINS - CAPRINS
T hl | ‘
ANKEE 1972 | 1523 1874 1975 1976 1977 1978 1979 1980 Yadi 11'“).‘
| | |
Y 1
tainka 210 270 230 260 270 230 183 184 | 210‘ 213 152
MaxXimom
. PORCINS : Analyse des poinctes > BOO béres par foire
l | '
ANNEE 1972 1972 1974 19735 1976 1677 1678 1829 1950 g HEN
O |
Hoyunne i
des 1 050 9510 320 870 = = == m = = =
pointes |
£oinLe 1614| 1000| 1 0s6|  wst| 766|793 06| er2| 4xe| 49| 33
Maximumn
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Pour les équidés ia pointe maximum est de 1l'ordre de 250 t8tes, cette
pointe a lieu lors de la foire traditicnnelle aux chevaux de septembre

CetlLe approche fréquentielle permettralt d'estimer 3 postériori les
besoins théorigques actuels au vu des points de fr&quentation des 10
derniéres années. Ainsi, selon le seuil de risque que 1'on accepte,
en prenant par exemple soit la pointe maximum, soit la moyenne des

pointes, on obtient un dimensionnement du fucur marché.

Pour un équipement Pour un équipement

sur la pointe - sur une moyenne
maximum de pointes
Gros bovins 1 600 places 1 300 places
Veaux + Broutards 1 700 places 1 200 places
. Ovins - Caprins 270 places 270 places
. Porcelects I 600 places 1 200 places

Cette approche & postériori, permet de fixer les idées, mais est bien

sir insuffisante. Elle ne tient compte ni des &volurions récentes (quasi-
disparition du marché& aux veaux), ni des nouvelles perspectives de déve-
loppement li&es au projet du futur marché.

OBJECTIFS ET PERSPECTIVES DE DEVELOPPEMENT DU FUTUR MARCHE

Caractéristiques et tendances &volutives des systémes d'€levage en RHONE
ALPES er dans ]1'AIN

Pour le propos qul nous intéresse on se contentera de ré&sumer les grandes
caractéristiques des systdmes d'élevage et de leurs &volutiouns dans la
région RHONES-ALPES.

L'élevage bovin régional est caractérisé par son atomisation (4 animaux
en moyenneé par exploitation en 1976). Ceci est dii au fait que la majorité
des E&leveurs produisent encore principalement du lait dang Lo cadre de
petits troupeaux dans lesquels la vache de réforme est un sous produtt

de l'exploitation qui constitue encore actuellement prés de 60 % de la
production de viande en tonmage.
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Depuls un quinzaine d'année le nombre d'ateliers spécialisds de vaches
allaitantes est par contre en augmentatlion croissante, tout particulié-
rement dans les départements de 1'AIN, de 1'ISERE et du RHONE (Cf.
tableau 10 ci-aprés).

Tableau 10 - EVOLUTION DU NOMBRE DE VACHES ALLATTANTES EN RHONE-ALPES

NOMBRE DE VACHES | o puniyrion % EVOLUTION
ALLATTANTES 70/79 77/79
EN 1979

ATN 9 000 + 157 7 v 50 %
ARDECHE I 800 + 38 7 0%
DROME | {00 + 175 7 + 38 7
ISERE 13 500 + 285 Z + 29 Z
LOTRE 38 000 s 73 7 + 57
REONE 6 000 T + o717
SAVOIR 1 600 trés fort ro7 7
HAUTE-SAVOTE 4 500 | - J0z
RHONE-ALPES 75 500 + 109 % v o6 7

{SQURCE SRSA
1979 —- Erat.VI)

Si la production de bovins "maigres’ est en augmentaticn depuils plusieurs
années, la production de viande de gros bovins également, avec une nette
reprise des abattages dans la régicn notamment pour "les femelles et miles
de plus de 36 mois.

Cependant les petits ateliers d4'embouche qui se développent ¢a et 1&
dans la région apparaissent bien plus comme des solutions pratiques qui
permettent de valoriser des surfaces en herbe sur lesquelles il n'y a
rien d'autre 3 faire de mieux, plutdt gqu'une véritable spécialisation
viande,
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En 1976 la production de viande n'apparalssalt comme orientation princi~
pale que dans 7,5 7% des exploitations pratiquant 1'élevage bovin.

Dans ['ensemble ce sont 4 la fors la production de viande bovine et la
production de bovins vivants, notamment de jeunes bovine d'élevage et

de broutards , qui ne cessent d'augmenter rBguliBrement depuis les quinze
derniéres années. Ceci n'est pas di uniquement au fait des &levages spé-
cialisés, mais aussi & d'autres phénoménes tels que

-~ 1'intensification et le concentration des &levages laitiers ;

1'organisation de la production (production de jeunes bovins par des
groupements en particulier) ;

- la pression de la demande extérieure (acheteurs Italiens notamment) ;

- la place privilégiée de RHONE-ALPES comme végion de transit.

)

1'avenir restreint des Elevages hors-sol (porc notamment : problémes

d'environnaement et de compEtitivité, attitudes psycho—sociologiques).

Ce caractZre atomisé et non spécialisé des productions bovines signifie
une adaptabllité permanente des Eleveurs 2 la conjoncture, avec une mise
en marchés suivant les cours de la viande : dans ces conditions seuls des
grands marchés en vif moderne avee la fonction de ramassage-allotement
assurée en partie par les wnégociants, modernes sont adaptés et permettent
de gouer un rdle régulateur ajustant en permanence L'offre & la demande.

Quand on connait le poids des ateliers laitiers dans les apports de bovin
commercialisés en vif il est &galement important de connaitre les grandes
caractéristiques du cheptel laitier ré&giomal.

Elles peuvent se ré&sumer comme sult :

- Ralentissement de la diminution des cheptel laitier (-1,5 % par an)
depuls 1979 et augmentation de la production par intensificatiomn.

- Arr2t de l'holsteinisation avec orlentation vears une politique géné-
Cique régionale tenant compte des disparités et des spécificités
intra~réglonales (Cf. tableau 11 ci-aprés).
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REPARTITION DES PRINCIPALES RACES LAITIERES EN RHONES-ALPE

PIE NOIRE PTE ROUGE
DEPARTEMENTS (Y COMPRIS (Y COMPRIS TA?EE?QESE 223;55
HOLSTEIN) - ABONDANCE)
*
AIN 21 £ 100
ARDECHE 8 &) 20 100
DROME 40 59 € 100
ISERE 18 <Z€> 5 100
LOIRE (::) 34 £ 100
RHONE 450 55 £ 100
SAVOIE 3 46 100
HAUTE-SAVOIE 4 ! 100
RHONE-ALPES 24 7 65 7 7 % , 100 7
1979 (122 000) (327 000) {34 000) (499 200)

(Sources SRSA — Etats VI — 1979

La race MONTBELIARDE arrivant largement en téte,
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IMPACT REGIONAL POTENTIEL DU FUTUR MARCHE

Zone d'influence (figure 12 ci-aprés)

L'identification de 1'origine des différents apporteurs et acheteurs

du foirail de BOURG-EN-BRESSE montre que la zone d'influence de celui-
ci dépasse largement la ré&gion RHONE-ALPES avec 1les dépar-—-

tements de la COTE D'OR, le DOUBS, le JURA et la SAONE-ET-LOIRE au nord
et la HAUTE-LOIRE au Sud-Ouest.

Les départements du HAUT RHIN et du BAS RHIN n'ont pas été retenus dans
la future zone d'influence du marché, les quelques usagers de BOURG
venant de ces deux départements ces derniéres années étaient surtout
des acheteurs.

Il v a lieu de penser que dans l'avenir, ces départements seront davan-—
tage drainés par les marchés de RETHEL, NANCY et DIJON.

Le tableau 13 donne les statistiques du cheptel par déparcement dans la
zone d'influence du marché de BOURG-EN-BRESSE.

Objectifs de fréquentation du futur marché

A partir de ces statistiques du cheptel par département, on a émis des
hypoth&gses d'apport par département sur le Ffutur marché de BOURG-EN-
BRESSE. Pour cela on a estimé tout d'abord, pour chaque département

1'effectif des animaux commercialisables par catégorie, a partir des
raties de fonctionnement (1) du cheptel bovin national, 3 savolr

- pour )00 femelles reproductrices, on a (figure 14)

86 veaux utiles produits
39 jeunes veaux commercialisés (boucherie et =vnort)

44 gros bovins, dont 18 broutards embouché&s et exportés en
maigre, 19 vaches de réformes abattues,7 gfnisses de
boucherie.

(1) D'aprés ONIBEV - Schéma de fonctionnement du troupeau bovin en 1978.
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Figure 12 - ZONE D'INFLUENCE DU MARCHE DE BOURG EN BRESSE
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Figure 14 - SCHI;.MA DE FONCTIONNEMENT DU TROUPEAU BOVIN

NATIONAL EN 1978

(d"aprés les données ONIBEV)
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A partir d'un effectif de 1.254.814 femelles reproductrices, on
a ainsi une estimation des animaux commercialisés, soit quelque

- 489 000 jeunes veaux (export et boucherie)

- 552 000 gros bovins de réforme et broutards (export et
boucherie).

Si on s'assigne comme objectif final que 34 7 des bovins commer—
cialisés sur la zone d'influence passeront sur le futur marché
~ce qul correspond au pourcentage de 1l'ensemble du pays pour 198]-
les effectifs fréquentant le marché en période de croisiére serailent
de quelque

— 188 000 gros bovins et broutards
- 166 000 jeunes veaux.

Les départements de la COTE D'OR, du JURA, de SAONE et LOIRE, de
la LOIRE et de la HAUTE LOIRE continueront sans doute &galement
dans 1'avenir & fréquenter notoirement les marché&s de DIJON,
SAINT CHRISTOPHE, MOULINS et SANCOINS. L'effectif théorique de
gros bovins commercialisables sur ces départements est de

303 750 tetes ; on peut estimer que 5 % seulement et non pas

34 7 passeront par le marché de BOURG EN BRESSE, ce qul raméne

~

1'apport annuel objectif total a 100 000 gros bovins et broutards.

En ce qui concerne les jeunes veaux, on a vu précddemment qu'il se
traitait dé&j3a actuellement quelque 190 000 jeunes veaux sur la
place de BOURG dont 140 000 & 1'export. En tenant compte du cas par-—

ticulier de l'opérateur BOVICOOP qui ne passera pas par le marché
d'une part, et des différents engagements hors foirail des gros
opérateurs veaux, d'autre part, l'apport annuel objectif de veaux

sur le futur marché devra etre limité a 80 000 tetes.

On peut estimer que ces objectifs seront atteints 5 ans aprés
1'aménagement du nouveau marché,

Les atouts du futur marché : fonctions et images A développer

Les objectifs quantifiés de fréquentation du futur marchd corres-—
pondent & des perspectives réalistes de développement liées aux
atouts particuliers dont dispose la place de BOURG EN BRESSE pour
cela.

La stratégie de développement du futur marché&, & hauteur des objec—
tifs assignés précédemment, passe par la mise en jeu de ces atouts
particuliers qui seront constitués par des fonctions et images par—
ticuliéres.
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L'ITALIE, dont le déficit en viande bovine augmente, exerce une

demande pressante sur une production frangaise globalement excé-—
dentaire (l). Cette situation entraine, dans le contexte C.E.E.,
le développement d'un flux exportateur de carcasses et de bovins
vivants sur 1'ITALIE (bovins préts a 1'abattage, Jeunes veaux et
génisses d'élevage, bovins 3 engraisser). Sans ]'exportation

d'animaux vivants, la part des jeunes veaux d'8levage et des bovins

~

maigres A engraisser est sans cesse grandissante eu &gard a la po-
litique d'accroissement du cheptel Italien d'une part, et aux con-

ditions soclo—€conomiques italiennes plus favorables 3 1'engrais-—
sement d'autre part (dans la plaine du Y0, notamment).

Comme ce courant exportateur se situe dans un contexte de complé-
mentarité structurelle plus que conjoncturelle, on peut gager
qu'il se maintiendra, sinon se développera encore pendant de nom-—
breuses anndes i Venilr.

La région RHONE ALPES est &videmment la plaque tournante géogra—
phique des exportations vers 1'ITALIE, et BOURG EN BRESSE y appa-
rait comme la place la mieux situé€e pour l'exportation d'animaux
vivants, compte tenu :

- de sa situation géographique, notamment en fonction des liaisons
Toutiéres par le Tunnel du MONT BLANC (Notons au passage que les

exportations de Jeunes veaux se font exclusivement par la route
et gque pour les gros bovins le transport ferrovialre stagmnerait
volre seralt en régression).;

- de sa fonction actuelle 3 1'exportatiom, on a vu que les négo—

ciants de 1'AIN sont d'ores et d€j3 tré&s fortement implantés sur

le marché Italien en matidre de veaux, et leur dynamisme est un
facteur de développement important du futur marché.

Un autre facteur important pour 1'image du futur marché en général,

et pour sa spécialisation & l'exportation (2) en particulier, est
la qualit@ sanitaire des animaux présentés, Le cheptel bovin du

département de 1'AIN est particulidrement sain avec un trés f[aihle
taux de morbidité, un systéme d'identification pBrenne y a &té mis

en place

41

(1) Si la France est trés excedentaire en quartiers avant, elle doit

par contre importer des guartiers arridre.

(2) Cf. annexe 2 indiquant les conditions sanitaires exigées &
1'exportation en vif.
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Un service de délivrance de la carte verte sera mis en place par
la Direction des Services Vétérinaires dans le futur marché, avec
contrdle exhaustif des animaux i 1l'entrée au niveau d'un point de
passage obligé. Ce syst@me permettra de contrOler ainsi tout par-
ticuliérement 1l'origine des animaux provenant des autres départe—
ments.

La profession des négociants en bestiaux est d'ailleurs tout &

fait intéréssée 3 ce que les transactions se fassent sous 1'image
de marque de la qualité sanitaire (cf. la position de la Fédération
Nationale des Commerg¢ants en Bestiaux en annexe 3).

L'aménagement du marché de BOUKG EN BRESSE sera non seulement fac-
teur de développement économique local et régional, mais consti—
tuera de plus un outil d'échanges communautaires dans le cadre
complexe de la filiére bovine européenne.

La race charolaise pure ou croisée est bien représentée sur le
marché de BOURG dans la catégorie des bovins de boucherie gras
ou & engralisser : cecl est dU a la proximité de la zone de cette
race et 3 1'augmentation du nombre de vaches allaitantes.

A cOté de cette race 3 viande et de la commune pie noire, on
trouve sur le marché des vaches de réforme, jeunes veaux et génisses
prétes de : races MONTBELIARDES, race laitiére recherchée pour

sa rusticité et son bon comportement & 1'engraissement (voir ta-
bleau 11 § 42.1).

Le marché des génisses prétes est un marché en vif spécialisé
assurant une fonction technique importante pour la gestion et la
promotion du patrimoine génétique bovin national.

Les transactions de génisses prétes sont en progression croissante
sur la place de BOURG EN BRESSE dans le cadre de la zone
MONTBELIARDE (quelque 8 000 génisses auraient &té exportées avec
carte verte en 1981). Dans l'avenir, la spécialisation vers ce

type de production pour l'exportation peut constituer une des orien—
tations de certains élevages de la zone MONTBELIARDE. Les potentia-
lités de développement de ce type de tranmsactions sur le futur mar-
ché sont loin d'@tre négligeables. On a Ze? un exemple prouvant que
l'existence d'un marché en vif aval spéeialisé peut constituer un
ltevier d'orientation et de développement économique pour la produc-—
tion bovine.

Le marché de BOURG EN BRESSE est et sera unm grand marché de cotations
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trés utile dans la zone d'influence eu é&gard aux caractéristiques
des structures de production, des systémes d'élevage et des races
présentées.

Le futur marché aménagé aura les fonctions et 1'image d'un grand
marché moderne avec une gamme compléte de services (cf. § 11.4 et
note circulaire DIAME-SAREQ du 30.12.81) :

— services a caractére fonctionnel ;
- services & caractére logistique ;
- services & caractére financier ;
- services a caractére sanitaire .

Un_marché moderne transparent oG il y a garantie de paiement

Les marchés traditionnels aux bestiaux étaient régis par la
régle de la parole donnée dans le cadre d'une société fermée
d'interconnaissance, telle qu'était la profession des marchands
de bestiaux.

Aujourd'hui les temps ont changé, la profession a évolué et s'est
adaptée aux modes de transaction du négoce moderne : paiement par
chéques ou effets, tenue d'une comptabilité moderne parfois méme
informatisée avec facturations, etc... La transparence est de
rigueur.

Parall&llement, de grands marchés modernes avec ventes a 1l'export
se sont développés, fréquentés par une population d'opérateurs
nombreux et variés d'origines diverses : des risques de non paie-
ments sont apparus.

43

De nos jours, il est important qu'un grand marché en vif airt l'ima-

ge d'un marché sans risques de non paiement.

La profession des négociants du département de 1'AIN préoccupée par

cette garantie de paiement a d'ores et déja suscité un montage 2
cette fin : deux systémes principaux sont envisageables :

~ l'assurance directe des Eleveurs ou de la société gestionnaire ;
elle est relativement couteuse ;

- 1l'intervention d'une société d'affacturage 3 fonction bancaire,
permettant de réaliser la compléte transparence.

Les deux caisses de Crédit Agricole régionales ont déja é&té con-
tactées pour cette deuxiéme formule et serailent toutes deux in-
téréssées.
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L'importance du jour de marché et sa fréquence hebdomadaire

Le maintien du jour de marchd le mercredi d'une part, et le passage

d'un marché de fréquence bi-mensuelle 2 un marché hebdomadaire d'autre
part, constituent les deux fers de lance tactiques gui permettront d'at-
teindre les objectifs de développement du futur marché aménagé.

La premiére mesure permettra de respecter les tournées des utilisateurs
habituels du marché de BOURG, la deuxiéme permettra de potentialiser le
marché& en augmentant le nombre et la fréquence de fréquentation des
opérateurs.

L'engagement des utilisateurs : garantie de réussite de 1l'opération

La présente &tude de factibilité& a &té& suivie par un groupe de tra-
vail dans lequel les principaux agents &conomiques concernds &taient
représentés, elle est donec le résultat d’un travail collectif d'é&chan-
ges, de réflexion, de décisions et d'engagements de la part de ces
différencs acteurs. Cette Ztude exprime donc le consensus des diffé-
rents utilisateurs et des pouvoirs publics au niveau du transfert et
de 1'aménagement du marché en vif de BOURG EN BRESSE.

L'engagement des utilisateurs d'ores et déja réalisé au niveau de
1'étude du projet de transfert sera en cutre matérialisé au niveau

de la participation d la structure gestionnaire du futur marché (voir
& 6.8).

On rappellera pour mémoire la position des principaux utilisateurs.

Au niveau des apporteurs

ils occuperent une place non négligeable dans l'avenir et seto mo—
bilisés par le bials du syndicat agricole ~section bovine- et des
autres organismes professicnnels agricoles ;

- les négociants ep bestiaux : on a vu précédemment (& 23.1)
qu'ils Ztaient un des moteurs de 1'opdrarion par leur dynamisme et

leur volonté d'évolution. Au niveau du département de 1'AIN, il est
d'ores et déja acquis que la profession participera & la sociéLé ges—
tionnaire du futur marché par le blais de son syndicat. Des contacts
ont &té pris avec les syndicats des départements limitrophes.
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Au niveau des acheteurs

On sait que si les apports sont assurés, il y aura toujours des
acheteurs, le facteur premier 8tant 1'offre potentielle s'ajustant
sur la dewmande. On rappellera ici les principaux acheteurs de¢ la
place de BOURG.

- par_les négociants ;

— la coopérative U.D.C.4. est un acheteur-abarceur impor-
tant puisqu'elle traite quelque 20 000 gros bovins par an. Une
partie seulement est produite sous contrats, le reste est acheté en
vif sur le marché de BOURG. La section bovine de 1'U.D.C.A. s'est
clairement déterminée en faveur du développement du futur marché en
tant qu'acheteur potentiel, d'autant que le nombre de bovins pro-
duits sous contrats risque fort de diminuer avec l'abaissement des
primes &tatiques qul les accompagnent.

La section bovine de 1'U.D.C.A. pourrait méme envisager 3 terme 1'uti-
lisation des équipements du futur marché en dehors du jour du marché
pour la fonction 'ramassage—allotemenc” qu'elle assure dans le cadre
de ses contrats de production (jeunes veaux et gros bovins). Cela lui
permetiralt de réaliser des économies substantielles par rapport 2 la
situation actvelle ol elle doit assurer les charges de ses propres
équipements.

- les autres grossistes_abatteurs (cf. § 23.3) ; ils

exercent une demande perﬂanente sur le bsrail d'abattage.

- l§§_§SEEE§EE§_IE§li§9§ : ils sont déja présents sur la

place de BOURG EN BRESSE et ont d'ores et d&j3 2tabli un réseau de
relations privilégiées avec les négociants de la place.

CONCLUSION : DIMENSTONNEMENT RALSONNE D'UNE PREMIERE TRANCHE
D' AMENAGENENT

Nous avons examiné les perspectives importantes de développement du
futur marché& aménagé de BOURG et fix& des objectifs réalistes de
fréquentation en période de croisiére, solt

- 100 000 zros bovins et broutards ;
- 80 000 jeunes veaux.

Le dimensionnement d'une premiére tranche d'aménagement est une
décision qui se traduit en termes 4'acceptation d'un risque de dé-
passement d'une capacité de logement du bé&tail lors des périodes

de pointes de fréquentation. L'estimation de la probabilite <o dé-
passement ne peut se mesurer qu'Z post&riori sur un ré&férentiel
statistique suffisamment long et en dehors de tout projet modifiant
brutalement les tendances &volutives : ce qui n'est pas le cas du
projet d'aménagement du futur marché.
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Le dimensionnement raisonné d'une premiére tranche d'aménagement
est fourni dans ce tableau ci—aprés

Tableau

15 - DIMENSIONNEMENT RAISONNE D'UNE PREMIERE TRANCHE

D' AMENAGEMENT

Objectifs d'apport
en croisiére
100 000 GB

Diwensionnement d'une
premiére tranche

Au total, selon le principe retenu d'un jour de marché hebdomadaire,
c'est un &quipement correspondant a une capacité instantanée de
2 900 équivalents gros bovins qui est retenu pour une premiére tranche

d'aménagement.

(1) Selon 1'hypothése
60 7 au-dessus de la moyenne

- gros bovins
- veaux

du foirail en 198I.

25 7 au-dessus, au vu des statistiques de fréquentation

Pointe 80 000 veaux d'aménagement
max lmum -
1972 - Poi Taux
1982 Moyenne ch;:F%Je Nombre d’équipem
hebdo- maxiiin de de la pointe
madaire ~ places maximum
cajculeée ~ .
(1) théorique
Gros bovins et
broutards (le
mercredi) 1 600 1 920 3 070 2 000 = 65 7%
Veaux et broutards
(le mardi) 1 800 1 540 1 930 1 500 = 78 7%
Ovins ~— Caprins 270 - - 500 -
Porcelets 1 600 - - 1 000 -
Chevaux 250 - - 120 = 50 7
_—





